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Innovatiivisen hankinnan toteuttamismalleja

Markkinavuoropuhelu

osarahoittama seinGjOki

e Avoin keskustelu: Kaydaan avointa vuoropuhelua markkinoiden

kanssa ennen hankintaprosessin aloittamista. Tama auttaa
ymmartamaan markkinoiden kyvykkyyksia ja innovatiivisia rat

Kaisuja.

e Tarjonnan kartoitus: Selvitetaan, mita markkinoilla on tarjolla |

miten toimittajat voivat vastata hankinnan tarpeisiin.

Kilpailullinen neuvottelumenettely

d

e Joustavuus: Kaytetaan kilpailullista neuvottelumenettelya, jossa
hankintayksikko voi neuvotella useiden tarjoajien kanssa loytaakseen

parhaan mahdollisen ratkaisun.

e [nnovatiiviset endotukset: Kannustetaan tarjoajia esittamaan
innovatiivisia ja raataloityja ratkaisuja hankinnan tavoitteiden
Ssaavuttamiseksi.

Pitkaaikainen kumppanuus

e Yhteistyo: Rakennetaan pitkaaikaisia kumppanuuksia toimittajien
kanssa, mika mahdollistaa jatkuvan kehityksen ja innovaatioiden

hyodyntamisen.

e Yhteiset tavoitteet: Maaritellaan yhteiset tavoitteet ja mittarit, joilla

kumppanuuden onnistumista arvioidaan.

Tulospohjainen sopimus

Kappaleen teksti

e Tulokset: Keskitytaan hankinnan lopputuloksiin ja vaikutuksiin sen
Sijaan, etta maariteltaisiin tarkasti, miten tulokset saavutetaan.

e Kannustimet: Luodaan kannustinjarjestelma, joka palkitsee
toimittajia innovatiivisista ja tehokkaista ratkaisuista.

Seuranta ja arviointi

e Jatkuva seuranta: Seurataan hankinnan etenemista ja tulosten

saavuttamista saannollisesti.

e Palautteen keraaminen: Kerataan palautetta kaikilta sidosryhmilta ja

hyodynnetaan sita tulevien hankintojen kehittamisessa.



